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In maart ondertekende Provincie Drenthe het Convenant Biobased Bouwen Groningen-Drenthe. Deze
Bouwvezeldeal (BVD) stimuleert bouwen met natuurlijke biobased materialen om zo een keten te
ontwikkelen ‘van land tot pand’. Van de teelt van vezelgewassen tot de toepassing bij woningbouw,

woningrenovatieprojecten en grond-, weg- en waterbouw.

Voorafgaand aan de ondertekening

startte vorig jaar al in Drenthe een project
in de geest van de bouwvezeldeal; het
verduurzamen van 450 huurwoningen van
Actium in Assen.

Martin Meijer, programmamanager
Verduurzaming bij woningcorporatie
Actium, Alex Dillema, teamleider Renovatie
bij Bouwgroep Dijkstra Draisma (BGDD)

en Jos Idema, Ketenregisseur Drenthe bij

Building Balance, vertellen over het proces
‘van land tot pand’ tot nu toe.

Jos trapt af: “Ik ben de ketenregisseur, maar
ik vind het vooral belangrijk dat de partijen
die het doen en met hun poten in de klei
staan aan bod komen. Met dit duurzame
renovatieproject maken we het concreet.
We laten zien dat het kan! We gaan de
biobased keten verder aanzwengelen.”

Innovatieve aanbesteding

Martin vertelt over de start van het
renovatieproject: “De verduurzamings-
opgave van Actium is groot. Ons doel is
2.400 woningen verduurzamen voor 2029.
Twee jaar geleden speelde de vraag hoe we
dat moesten aanpakken, terwijl we op dat
moment 200 woningen per jaar deden. We
hadden te maken met lange doorlooptijden
en projectgewijze inkoop. We besloten het
anders in te richten, met een innovatieve
aanbestedingsmethode. En met succes. Het
resultaat is een langjarige, kostenefficiénte
renovatiestroom van onze woningen.”

“Via de Best Value-methode hebben we

een deel van de opgave ingekocht. Bij een
aanbesteding is de crux altijd dat je de
expert ook de expert laat zijn. We hebben
de uitvraag dan ook zo geformuleerd dat
zij hun eigen DNA en hun kennis erin kwijt
kunnen. Uiteindelijk hebben wij BGDD,
Buursema Bouw, Nijhuis en Dura Vermeer
de raamovereenkomsten gegund.”

Biobased bouwen

Martin: “Werken via de basisprincipes van
The Natural Step is één van de kaders die
we hebben meegegeven. Daarmee sturen
we als vanzelf op circulaire biobased
oplossingen en gebruik van biobased
materialen. De ketenpartners hebben hier
goed over nagedacht.”

Alex haakt hierop in: “The Natural Step is
een breedgedragen programma dat hier
goed past. Wij passen oplossingen toe van
natuurlijke materialen. BGDD is hier al

vroeg ingestapt. Wij hebben in 2020 al

grond aangekocht en de samenwerking

met agrariérs opgezocht, ook om de lokale
economie te steunen. We zijn begonnen met
de verbouw van grondstoffen. Zo verbouwen
we in samenwerking met agrariérs
vezelhennep dat gebruikt wordt voor
dakisolatie. Hiervoor werken we samen met
akkerbouwbedrijf Van Kuiken uit Wierum.
We werken ook samen met DunAgro uit
Oude Pekela. Zij verwerken de vezelhennep
tot 0.a. isolatiemateriaal. Deze vezelhennep
gebruiken we nu hier om de daken te isoleren
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in samenwerking met H&W Totaaldak.
Hier speelt dus letterlijk de keten ‘van land
tot pand’ en ook nog eens superlokaal; in
Fryslan, Groningen en Drenthe.”

Jos vult aan: “Het is ook nog eens een
rustgewas dat broeikasgassen omzet in
gezonde, hernieuwbare bouwmaterialen en
bovendien zorgt voor een gezonde bodem.”

Sneller en goedkoper

Martin: “We hebben ook gezegd dat het
ieder jaar een stukje beter moet. Wat we nu
zien, is dat een jaar later de propositie veel
beter is geworden. Specifieke problemen
zijn getackeld en constructief is alles
geoptimaliseerd.”

Alex: “Wij gaan hier vier jaar aan het werk,
daarom willen we het meteen goed doen.
Door de ervaring die we opdoen, wordt
het betaalbaarder en opschaalbaar. Bij de
volgende serie woningen kan het al 30%
sneller”

Martin knikt: “We halen enorm veel
voordeel met deze aanpak. De aannemer
kan een veel slimmere bouwlogistiek
inrichten en ook beter rekening houden
met flora- en faunawetgeving. Dankzij
BGDD is de bouwtijd verkort, hebben

we minder bouwkosten en is er minder
overlast voor onze huurders. We willen nu  Het eind van de keten.
een volgende stap zetten en kijken hoe we  De woningen in steigers
dit succes kunnen verzilveren.”

die gerenoveerd worden
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Start vezelhennep Marktregisseur

maaien. Foto: Dun Agro Martin vervolgt: “Als Actium plaatsen

Hemp Group we zoveel daken, dat we ook een rol als
marktregisseur hebben. Dat betekent in de
‘van land tot pand’-gedachte dat we een
voorspelbare vraag in de markt moeten
zetten, zodat agrariérs, verwerkers en
bouwers daar een antwoord op kunnen
geven. Zo brengen we de keten op gang.
Met goede, bewezen ideeén die ook ieder
jaar beter worden. Zo dragen we bij aan
de transitie van daken van aardolie naar
daken van biobased lokaal verbouwde
producten.”

‘Noord-Nederland is de biobased
bakermat.’

Biobased (land) “We doen nog meer biobased in dit project,
bouwketen. o0.a. PLA-korrels en circulaire keukens.” Alex
licht toe: “De circulaire keukens bestaan
veelal uit hergebruikt materiaal. Al het hout

Building Balance,
Nationale Aanpak

opnieuw gebruikt. Voor de biobased
spouwmuurisolatie passen we PLA-parels
op basis van melkzuurbacterién toe in
plaats van de petrochemische EPS-korrels.”

Versneld opschalen

Jos: “Als ketenregisseur heb ik de
opdracht om biobased versneld op te
schalen in Noord-Nederland. We hebben
hier al jaren verwerkers, bijvoorbeeld
DunAgro, HempFlax en ThermoStro,

die volop gecertificeerde en bewezen
bouwmaterialen leveren. Ook wordt hier
al hennep, stro, miscanthus en andere
vezelgewassen geteeld; veel meer dan in
de rest van Nederland. Deze gewassen
worden al gebruikt in de bouw. Dan is
het logisch dat wij Noord-Nederland
neerzetten als de biobased bakermat.
Wij gaan de keten verder opbouwen in
Noord-Nederland en de biobased economie
verder opstuwen”

Jos vervolgt: “We zien nu een verschuiving
van pilots en proefprojecten naar
nieuwbouw- en renovatieprogramma’s
waarin meer natuurlijke en hernieuwbare
materialen worden toegepast. We
koppelen deze programma’s aan elkaar
om de biobased bouweconomie groter

en toekomstbestendig te maken. Steeds
meer woningcorporaties bundelen hun
uitvragen en kennis in een programma.
Zo’n uitvraag geeft meer duidelijkheid aan
de markt.”

Martin knikt: “De corporaties zouden het
idealiter eens moeten worden over een
gemeenschappelijke standaard en hun
vragen bundelen. Dit is interessant voor

Jos: “Daarnaast gaat het ook om andere
initiatieven. Zo start in Drenthe de
campagne ‘Isoleren? Natuurlijk!” waarin
Natuur en Milieufederatie Drenthe,
Drents Energieloket, Provincie Drenthe,
Building Balance en Circulair Groningen-
Drenthe samenwerken om gemeenten

en particuliere woningeigenaren te
ondersteunen in biobased isoleren. Ook
werken we samen met het programma
‘Nij Begun’ om opschaling van natuurlijke
biobased isolatie mogelijk te maken bij de
verduurzaming van duizenden woningen
in provincie Groningen en Noord-
Drenthe.”

Piketpaaltje voor 2030

Jos: “Met de Bouwvezeldeal gaan we
samen met Circulair Groningen-Drenthe
een inspanningscommitment met
verschillende markt- en overheidspartijen
aan om versnelde opschaling van agro-
en biobased materialen in de bouw te
realiseren. Met als koers: in 2030 minimaal
30% biobased materialen toepassen in
minimaal 30% van de nieuwbouw en in
minimaal 30% van de verduurzaming.

Dit is een piketpaaltje voor 2030 om naar
toe te groeien en om samen met alle
ondertekenaars op te schalen.”

In Noord-Nederland is een succesverhaal
gaande. Sinds de lancering begin dit

jaar hebben al zo’n zestig partijen de
bouwvezeldeal ondertekend. Niet alleen
overheden en kennisinstellingen, maar ook
agrariérs, terreinbeheerders, verwerkers,
maakindustrie, bouwgroothandel,
architecten, woningcorporaties en
bouwbedrijven. We maken meters met
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en Buursema. Zij hebben hun organisatie
er al op ingericht.”

Laatste hennep gestript
en gemaaid. Foto: Dun
Agro Hemp Group
Blik op de toekomst

Martin: “De betaalbaarheid van het

product is ontzettend belangrijk. We hopen

op prijsreductie door opschaling. En op

het ontstaan van win-winscenario’s. Dat

moeten we samen doen met de andere

corporaties en andere opdrachtgevers.”

Jos: “Ook de verwerkers willen graag
opschalen en zijn bezig hun productie-
capaciteit omhoog te krijgen. Voor mij is
vraagbundeling en kennisbundeling de
belangrijkste uitdaging.”

“Ondertussen blijven wij doorontwikkelen
om het aantrekkelijker te maken en blijven
wij onze kennis delen”, besluit Martin. “Er
valt nog veel te halen; kijk alleen maar
naar de 30% snelheidsoptimalisatie in één
jaar tijd in dit project.”

Biobased Bouwen. uit de oude keukens wordt bijvoorbeeld marktpartijen.” bedrijven als BGDD, Dura Vermeer, Nijhuis
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