Gluren bij de buren: leren van elkaar om biobased
internationaal te versnellen

Een week lang trokken Nederlandse corporaties en bouwers samen door Europa om te leren van
voorlopers in biobased bouwen. Zeven dagen vol bedrijfsbezoeken, workshops en uitwisseling
maakten duidelijk: de sleutel tot versnelling ligt in lef en passie, kennis delen en durven
samenwerken.

Dag 1: Van vlas tot visie

De reis begon in Nederland, bij Faay en Biobased Nederland. Faay produceert al vijftig jaar
binnenwanden van vlas, goed voor zo’n 6.000 woningen per jaar. Toch is opschaling nu
belangrijker dan ooit. Met de oprichting van Biobased Nederland in 2024 wordt de sector
verbonden: start-ups, scale-ups en gevestigde spelers bundelen krachten in lobby,
communicatie en ketenopbouw.

Ooijevaar liet zien dat pionieren letterlijk op het land begint. Het bedrijf teelt hennep en
olifantengras op eigen grond in Nederland en kocht onlangs een boerderij in Denemarken, waar
betaalbare grond en gunstige regelgeving meer ruimte bieden voor biobased teelt. Van
bouwbedrijf naar land-bouwer.

Ook de corporatiesector zet stappen. In Groningen werken Van Wijnen, Hekstra en Wold &
Waard samen aan biobased renovaties. Wold & Waard rekende haar CO,-budget door: van de
5.700 te verduurzamen woningen zijn er met de huidige aanpak slechts 920 haalbaar. Dan is het
budget op. Dat dwingt tot herbezinning. Van Wijnen gebruikt hiervoor het
Verduurzamingskompas, met niet alleen aandacht voor energie maar ook de materialen.

Samenwerking met boeren speelt hierin een sleutelrol: zij krijgen van Van Wijnen een
afnamegarantie voor minimaal 150 woningen per jaar. Zo ontstaat vertrouwen én schaal in de
keten. Daarbij is ook gekozen voor de inzet van CO,-credits. Via GreenDutch wordt de CO,-
opslag in materialen meetbaar en verhandelbaar gemaakt, waardoor het niet alleen bewijs levert
maar ook een verdienmodel vormt.

Dunagro benadrukte dat samenwerking met boeren cruciaalis. Voor boeren is hennep
financieel aantrekkelijk (saldo €1.600 per hectare tegenover €500 voor graan). Nu nog wordt de
wolin het buitenland geproduceerd. Met intentieverklaringen en langjarige garanties kan de
productie in Nederland plaatsvinden en bij voldoende schaal kan de prijs van hennep dalen van
>€200 naar €110. Dit vraagt samenwerking en meervoudige afzetmarkten: niet alleen voor
isolatiewol, maar ook voor kalkhennep wand- en daksystemen.

Dag 2 - Spiegel voor de sector: zelfreflectie en versnelling



Op de tweede dag stond reflectie centraal. Met behulp van methodieken zoals het Multi-Level
Perspective en de X-curve keken de deelnemers kritisch naar hun eigen organisatie. Waar staan
we nu? Welke experimenten werken? Wat laten we los, en hoe komen we tot echte opschaling?
Het gesprek met elkaar was minstens zo waardevol: hoe pakken anderen dit aan, ervaren zij
dezelfde obstakels en hoe kunnen we samen versnellen?

De conclusie was helder: versnelling vraagt om kennisdeling en samenwerking, zowel binnen de
eigen organisatie als tussen ketenpartners. Dat betekent investeren in training, medewerkers
daadwerkelijk laten experimenteren met biobased en ervaringen actief uitwisselen. Het kan, zo
bewezen enkele deelnemers. Een bouwer deelde bijvoorbeeld hoe zij in twee jaar tijd hun beleid
volledig hebben omgedraaid naar het principe “biobased tenzij”.

Het resultaat mocht er zijn: in het overgangsjaar werd al circa 50% van de isolatie biobased
toegepast; inmiddels ligt dat aandeel rond de 90%. De belangrijkste les: durf de default om te
draaien, leer van de praktijk en houd vol—de markt beweegt uiteindelijk met je mee, ook al komt
navolging soms traag op gang.

Dag 3: Deense lef in de praktijk

In Denemarken werd duidelijk hoe ver je kunt komen als de wil er is. Het project Kirkebjerg
Sgpark laat zien dat biobased bouwen en circulaire principes uitstekend samengaan. De
woningen zijn geisoleerd met hennep en houtvezel, hebben een draagstructuur van CLT en
maken gebruik van natuurlijke ventilatie met zeegras. Ook zijn hergebruikte bakstenen toegepast
en dragen groene daken bij aan een prettig leefklimaat. Het ontwerp volgt de principes van
passief bouwen, met een optimale oriéntatie voor licht en warmte.

Innovaties maken het geheel extra bijzonder. Zo zijn in de gemeenschappelijke ruimten een
Biomason-vloer en 3D-geprinte onderdelen toegepast. De installaties zijn flexibel uitgevoerd in
plintsystemen, zodat later eenvoudig aanpassingen mogelijk zijn. Kirkebjerg Sapark bewijst
daarmee dat techniek, esthetiek en duurzaamheid hand in hand kunnen gaan—mits er lef en
visie is.

Duurzaamheid draait hier bovendien niet alleen om materialen, maar ook om mensen. Een
communitycenter met gedeelde voorzieningen benadrukt dat de sociale component minstens
zo belangrijk is. De grootste uitdaging blijkt dan ook niet de techniek, maar de regelgeving en de
acceptatie van nieuwe ontwerpprincipes die passen bij biobased materialen.

Kirkebjerg Sapark




Realdania is wereldwijd het grootste fonds gericht op de gebouwde omgeving, met een
vermogen van maar liefst €4 miljard. Hun doelis ambitieus: de CO,-impact van gebouwen
terugbrengen van 10 naar 2,5 kg per m? over een levenscyclus van 50 jaar. De eerste projecten
tonen aan dat zelfs 1,4 kg haalbaar is. Een prestatie waar veel landen, inclusief Nederland,
inspiratie uit kunnen putten.

Opvallend is de brede steun vanuit de industrie zelf in Denemarken. Maar liefst 600 bedrijven
lobbyen actief voor strengere regelgeving. Hun gezamenlijke streven: een maximum van 5,8 kg
CO, per m?in 2025. Politieke onderhandelingen leidden uiteindelijk tot een iets minder scherp
doelvan 7,1 kg, maar de koers is gezet.

De kernboodschap uit Denemarken is helder: begin vroeg met LCA-berekeningen, kies bewust
voor biobased materialen en vermijd conventionele materialen zoals beton en staal en zet volop
in op natuurherstel.

Ook in Nederland worden stappen gezet. Het ministerie van VRO presenteerde de Nationale
Handvatten voor verduurzaming, die in januari/februari 2026 gelanceerd worden. Deze
uniforme indicatoren en bepalingsmethoden zorgen voor een landelijk consistente uitvraag,
onder meer in de corporatiesector, en sluiten aan bij Europese richtlijnen en het initiatief Het
Nieuwe Normaal.

Dag 4: Van niche naar ‘hoge’ ambitie

Bij Ekolution werd duidelijk hoe groot biobased kan worden als visie en doorzettingsvermogen
samenkomen. Wat in 2013 begon met een eenvoudige mixer van €200 bij een boer, is inmiddels
uitgegroeid tot een hypermoderne productiefaciliteit van 20.000 m?: de op één na grootste
hennepwolfabriek van Europa.

Op 1.500 hectare land, binnen een straal van 60 kilometer rond de fabriek, wordt hennep
verbouwd. De keten is volledig gesloten: van teelt tot verwerking en afzet. Het proces is zero-
waste, de kwaliteit hoog en de CO,-footprint uitzonderlijk laag. Daarbij voldoen de producten
aan strenge eisen, waaronder - afhankelijk van de opbouw - een brandveiligheid van 120
minuten.

Een belangrijke mijlpaal werd juist deze week bereikt: de officiéle EPD-certificering. Daarmee is
de positie van Ekolution als betrouwbare ketenpartner verder versterkt. Niet verwonderlijk dat er
veelinteresse bestaat om nauwer samen te werken met Nederlandse partijen.

Isovlas liet zien dat ook gevestigde partijen in Nederland ambities hebben, maar
benadrukte dat de industrie geen verdere stappen kan zetten zonder een serieuze afzetmarkt.
Hier ligt een gedeelde verantwoordelijkheid: corporaties en bouwers moeten zekerheid bieden,
net zoals boeren dat nodig hebben.

In Malmo laat het Hyllie Park-project zien dat biobased bouwen ook in hoogbouw uitstekend
toepasbaaris. Het 12 verdiepingen tellende sociale woningbouwproject omvat 65
appartementen die volledig zijn gerealiseerd in hout en andere biobased materialen. De
hoofdstructuur bestaat uit CLT-massief hout, terwijl de buitenschil is opgebouwd uit EcoCocon-
panelen van stro. Ook de vloeroplossingen van papier van Recoma, maakten indruk op de
bezoekers.

De architect die ons rondleidde hanteert een duidelijke ontwerpfilosofie: gebruik zo min
mogelijk materiaal, bij voorkeur secundair, en waar dat niet kan biobased. Alleen in de kelder



was beton onvermijdelijk, maar zelfs daar werd innovatief gewerkt door staal te vervangen door
basaltvezelwapening—lichter en sterker.

Om de betaalbaarheid te waarborgen wordt zoveel mogelijk gebruikgemaakt van industriéle
bouwdelen, wat aanzienlijk scheelt in de kosten. Een ander CLT-project illustreerde dit: de
bouwtijd voor 990 gevelelementen daalde van 4-6 uur per element naar een totale montagetijd
van drie weken, en de kosten gingen omlaag van €550.000 naar €180.000.
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Daarnaast speelt software een steeds grotere rol. S
ontwerpen mogelijk, wat bijvoorbeeld leidde tot een ruimtebesparing van 2% wat jaarlijks
€10.000 extra huurinkomsten betekent.

Hyllie Park bewijst dat biobased hoogbouw technisch, economisch én esthetisch haalbaar is,
mits innovaties slim worden gecombineerd.

Dag 5: Dilemma’s en doorbraken: van angst naar actie
Tijdens de workshops werd de oogst van de reis concreet gemaakt. Welke dilemma’s spelen er,
en hoe kunnen we ermee omgaan?

Kosten en bewustzijn

Het thema biobased zou, net als tijd, geld en veiligheid, structureel op de agenda moeten staan
en een onderwerp moeten zijn waarop bestuurders en projectteams afgerekend worden.
Bovendien ligt de nadruk bij projecten meestal op de (initiéle) investering, terwijl de waarde van
CO,-reductie en gezondheid nauwelijks wordt meegewogen.

Risico’s op tafel

Een veelgehoord probleem is het stapelen van businesscases en overdimensioneren: elke partij
rekent een eigen risicopremie door en neemt extra maatregelen, waardoor de totale kosten
onnodig hoog oplopen. De oplossing vraagt lef maar is eenvoudig: bespreek risico’s aan de
voorkant met de hele keten en leg ze bij de partij die ze het beste kan beheersen. Zo hoeven ze
niet telkens opnieuw in de prijs te worden ingerekend. Een logische vervolgstap is daarom een
gezamenlijke risicosessie.

Slimmer naar schaal

Echte schaal en betaalbaarheid vragen om prefaboplossingen en gezamenlijke
kostendoelstellingen, waar alle partijen naartoe werken. Voor de moeilijkere segmenten—zoals
monumenten en VVE’s—is het bovendien cruciaal om gemeenten nadrukkelijk te betrekken. Hier
liggen kansen voor biobased, maar vooral bij VVE’s geldt dat ontzorging de doorslag kan geven.



Biobased tenzij

De vraag of alle vezels per se uit Nederland moeten komen, werd genuanceerd: ook West-
Europa kan “lokaal” zijn. Het motto “biobased tenzij” werd breed omarmd. Tegelijkertijd blijft
kennisdeling een grote uitdaging. Zelfs koplopers hebben geen volledig overzicht van de markt,
laat staan organisaties die minder vaak met biobased werken en de mensen op de vloer. Hier ligt
een belangrijke rol voor partijen als Building Balance: het verbinden van mensen, stimuleren van
cultuurverandering en verspreiden van kennis binnen én tussen organisaties.

Ook op het gebied van gezondheid ontbreekt nog voldoende onderbouwde data. De komende
jaren moet dit beter in kaart worden gebracht, onder meer met de GGD en het Longfonds, op
basis van gerealiseerde projecten.

Naar regeneratief werken

De sector heeft niet alleen behoefte aan het verbeteren van bestaande processen, maar ook aan
een grootschalige transitie naar regeneratief werken. Dat is disruptief, maar noodzakelijk.
Oefenen kan door praktijkexperimenten op te zetten, zoals codperatieve projecten of
vrijwilligersinitiatieven, naast reguliere opschaling. Daarbij horen nieuwe KPI’s die verder gaan
dan CO,: biodiversiteit, hittestress, sociale cohesie en eigenaarschap in de wijk.

Spijtvrije keuzes

Corporaties maken voortdurend afwegingen, waarbij biobased meestal slechts één van de
factoren is. De valkuil is dat financiéle druk en de systematiek van de ICR leiden tot korte-
termijnoplossingen, waarbij de materiaalgebonden CO, uit beeld raakt. De oplossing ligtin een
integrale aanpak: het opstellen van een CO,-profiel en het doorrekenen van scenario’s tot 2050,
inclusief materiaalimpact en woonlasten. Daarmee ontstaat richting voor maatregelpakketten
die wél toekomstbestendig zijn.

Dag 6: Dilemma’s en doorbraken: van angst naar actie

Duitse precisie en seriéle renovatie

Tijdens het projectbezoek bij Vonovia, de grootste Europese corporatie, werd duidelijk hoever je
kunt komen met seriéle renovatie in biobased materialen. In Norderstedt werkt Vonovia samen
met Steico en bouwer B&O aan renovaties met houtvezelisolatie aan de buitenzijde van
gebouwen.

De aanpakis slim en efficiént. Eerst wordt een industriéle voorzetwand geplaatst, die dezelfde
dag nog van bovenaf wordt ingeblazen met isolatiemateriaal. Zo ontstaan geen koudebruggen en
blijft de bouwstroom doorlopen.

Met een productiecapaciteit van 100.000 m? per jaar laat Steico zien dat schaal vandaag al
mogelijk is. Qua brandveiligheid kan het systeem tot 8 verdiepingen worden toegepast. Wel zijn
er verschillen in ventilatie-eisen tussen de Duitse en Nederlandse bouwvoorschriften, wat bij
toepassing in Nederland om aanpassingen vraagt.



Iso-stroh: innovatieve stro-isolatie

Het laatste bezoek bracht de groep bij Iso-stroh, producent van inblaasstro dat op een
gepatenteerde manier wordt vervaardigd in Oostenrijk en Duitsland (Hamburg). Sinds deze week
beschikt het product over een officiéle BCRG-verklaring, met een lambdawaarde van 0,043.

De keten is lokaal: al het stro komt uit een straal van maximaal 100 kilometer rond de fabriek.
Voor de productie is bovendien nauwelijks energie nodig, slechts één liter diesel per ton van
oogst tot eindproduct. Een nieuwe fabriek is gepland in de buurt van Roermond, die in 2027
operationeel wordt. In Nederland wordt het product op de markt gebracht door BouwGroen.

Een bijzondere innovatie is de toevoeging van een natuurlijk silicaat, muschelkalk, dat fungeert
als pantser tegen mijten en kleine insecten. Hierdoor zijn geen brandvertragende chemicalién
nodig. Ook de verdichting is uniek: met 105 kilogram per kubieke meter behaalt Iso-stroh een
uitstekende MKI score van 19 cent bij RD 3,5. Dankzij de ISDE++-bonus voor biobased
materialen krijgt het product bovendien een extra financieel voordeel.

Dag 7 — Persoonlijke oogst

De slotdag draaide om reflectie: wat neem je mee, en wat ga je doen? De oogst was divers: van
concrete actieplannen voor stro-daken en biobased gevels, tot het organiseren van symposia en
het trainen van collega’s.

Sommigen willen biobased verankeren in hun organisatievisie, anderen zetten in op pilots of
nieuwe coalities. De rode draad: niet wachten, maar doen —en dat samen.

Van leren naar doen

De studieweek maakte duidelijk dat biobased geen niche meer is, maar een volwassen
beweging. Toch zijn er uitdagingen zoals regelgeving, kosten(perceptie), certificering en
versnippering in de keten.

De kernlessen:

e Durfen passie zijn onmisbaar voor pionieren.

e Samenwerking en vertrouwen zijn cruciaal van land tot gebouw.

e Stabiele regelgeving en lange-termijnafzet zijn nodig om te schalen.

e Kennisdeling en cultuurverandering binnen én tussen organisaties versnellen de transitie.

Zoals een deelnemer het verwoordde: “Wie wil zoekt mogelijkheden. Wie niet wil zoekt een
reden. Deze week hebben we volop mogelijkheden gevonden.”
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