
 

Veelgestelde vragen Innovatiepartnerschap – 18 april 2025 

Innovatiepartnerschap 
Veelgestelde vragen 
 
Wat is voor mijn organisatie de meerwaarde in termen van bijvoorbeeld CO2- en grondstoffenreductie?  

Dit is afhankelijk van de productcategorie en daarbinnen van de concrete oplossingen die de 

geselecteerde partners inbrengen. Per productcategorie wordt hier wel een verkennend onderzoek naar 

uitgevoerd om een generieke inschatting te kunnen maken. De resultaten hiervan zullen op de website 

van Building Balance inzichtelijk worden gemaakt.  

  

Met welke tijdsbesteding moet mijn organisatie rekening houden als wij als (mede-)opdrachtgever 

deelnemen aan de IP-regeling?  

Voor de fasen tot aan de commerciële fase wordt dit, op basis van eerdere ervaringen, ingeschat op circa 

1 uur per week. De inkoop in de commerciële fase wordt door de opdrachtgevers zelf opgepakt.  

  

Moet mijn organisatie voor publicatie van de IP-regeling een uitspraak doen over de afname van de 

ontwikkelde oplossingen in de commerciële fase (aantallen, strekkende (kilo)meters)? En wat als de 

inzichten gedurende de IP veranderen (meer of minder afname)?  

Perspectief in de vorm van opgave in de commerciële fase is essentieel. Dit wordt al in de fase van 

vraagarticulatie vastgelegd en wordt meegenomen in de publicatie op TenderNed. Daar zit een zekere 

onvoorspelbaarheid in, maar het doel is om dit zo scherp mogelijk krijgen in de voorbereiding met de 

opdrachtgeverscoalitie. Bijstelling is verschillende fasen van IP mogelijk, waarbij we de ondergrens dienen 

te bewaken. Uitgangspunt voor afname blijft dat de uiteindelijke oplossingen aantoonbaar conform de 

gestelde condities zijn uitontwikkeld. Anders vervalt inkoopverplichting.  

  

Kan mijn organisatie ook na publicatie in het traject als mede-opdrachtgever instromen en/of kan mijn 

organisatie in een later stadium nog gebruik maken van de IP-regeling?  

Formele deelname aan de IP kan alleen in de fase vóór publicatie. Dan moeten de kaders van de 

opdracht helder zijn. Het staat niet-deelnemende opdrachtgevers echter vrij om binnen de IP ontwikkelde 

oplossingen af te nemen voor projecten. Momenteel onderzoekt Building Balance met IP-experts of de 

commerciële fase ook op structurele wijze door andere opdrachtgevers kan worden benut.  

  

Kan mijn organisatie als (mede-)opdrachtgever de voorkeur uitspreken voor één van de uiteindelijke 

oplossingen die in de commerciële fase wordt aangeboden?  

In de commerciële fase functioneert het IP met de partners met de overgebleven oplossingen in feite als 

een raamovereenkomst. Indien er meer geschikte partijen zijn kan een opdrachtgever binnen de 

overeenkomst bijvoorbeeld een mini-competitie uitzetten. Een opdrachtgever kan dan uitvragen op 

situatiespecifieke criteria.  

  

Zijn er vergoedingen van toepassing in het geval van een proeftuin op/in mijn areaal?   

Als Building Balance streven we naar kostenneutrale oplossingen t.o.v. het originele plan/project. In het 

geval van meerkosten overwegen we een vaste vergoeding per proeftuin, deze kan per productcategorie 

verschillen.  
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Is deelname aan een IP te combineren met een bestaande (meerjarige/raam) overeenkomst?  

In de basis is dit mogelijk en zijn daarvoor meerdere opties. Een specifiek antwoord is echter afhankelijk 

van het specifieke contract dat bij de opdrachtgever loopt. Er zijn verschillende scenario’s denkbaar:  

 

• In de huidige overeenkomst worden al eisen gesteld aan duurzaamheid, innovatie en/of 

kennisontwikkeling en dit is een haakje om een of meer partijen uit de overeenkomst te vragen 

om als opdrachtnemer aan het IP deel te nemen. Zo is er een gerede kans dat er in de 

commerciële fase een partij overblijft waar reeds een contract mee loopt.  

• Conform de aanbestedingswet mag een klein deel van de opgave uit een overeenkomst gewijzigd 

worden, dit is de zogenaamde bagatelruimte. De bagatelruimte is beperkt tot 10-15% van de 

oorspronkelijke contractwaarde. Daarmee kan ruimte gemaakt worden voor een andere invulling 

van het contract.  

• De looptijd van de bestaande overeenkomst is nog beperkt en kan na de einddatum (gedeeltelijk) 

vervangen worden door het raamcontract uit de IP.   

• Wanneer de voorbereiding voor een nieuwe (meerjarige/raam) overeenkomst reeds loopt bij een 

opdrachtgever kan een herzieningsclausule opgenomen worden. De clausule kan dan 

bijvoorbeeld zijn dat de aanbesteder zich het recht voorbehoudt de opdracht te wijzigen als aan 

bepaalde voorwaarden is voldaan.  

 

 

 

 


