Innovatiepartnerschap versnelt toepassing

biobased in de GWW

In 2025 maken we een grote slag in het behalen van klimaat- en
circulaire doelen met de toepassing van biobased materialen in
GWW-projecten. Vanaf medio 2025 is vanuit de Nationale Aanpak
Biobased Bouwen (NABB)! € 19 miljoen beschikbaar voor
verschillende innovatieve inkoopprocessen voor de Grond-, Weg en
Waterbouw (GWW). Er is een speciale aanbestedingsprocedure,
waarbij opdrachtgevers en marktpartijen een samenwerkingsverband
aangaan voor de ontwikkeling en afname van biobased producten
voor GWW-projecten. Deze procedure heet Innovatiepartnerschap

(IP).

In deze publicatie lees je over de potentiéle voordelen van het IP voor jouw
organisatie. Je vindt hier ook praktische handvatten voor deelname aan
zo’n IP, informatie over de rol van opdrachtgevers en opdrachtnemers en
over de achterliggende maatschappelijke doelen.

Deelname aan het IP is aantrekkelijk voor alle partijen met klimaat- en
circulaire ambities voor GWW-projecten. Publieke opdrachtgevers en
innovatieve marktpartijen slaan de handen ineen voor de ontwikkeling én
gegarandeerde afname van toekomstbestendige, betaalbare biobased
producten.

1 Building Balance is de uitvoeringsorganisatie van de Nationale Aanpak Biobased Bouwen (NABB).

De opschaling van teelt, verwerking en toepassing van biogrondstoffen wordt gefaciliteerd vanuit de

NABB. Daarin hebben vier ministeries (LVVN, BZK, I&W en EZ) hun krachten gebundeld.
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Minder risico, lagere kosten, snellere
resultaten en direct meetbare impact
voor jouw klimaat- en circulaire doelen.

Doe je mee?

Van deelnemende opdrachtgevers wordt
geen voorkennis van het IP gevraagd.
Die expertise wordt geleverd door de
uitvoeringsorganisatie van de Nationale
Aanpak Biobased Bouwen (NABB):
Building Balance. Building Balance stelt
de aanbestedingsdocumenten op,
begeleidt het gehele proces, brengt
technische kennis in en draagt de kosten
die daarmee gepaard gaan.

Wat vragen we van jou?
Wat we van jou vragen is dat je
meedenkt over de condities waaronder
jij bereid bent de ontwikkelde biobased
producten af te nemen, nadat
ondernemers met steun van het
programma een flinke ontwikkelslag
hebben gemaakt.



https://buildingbalance.eu/app/uploads/2024/11/Nationale-Aanpak-Biobased-Bouwen-addendum-GWW.pdf

Waarom dit In novatiepartn erschap? + De IP-regeling voor de GWW is specifiek gericht op samenwerking
tussen markpartijen en publieke opdrachtgevers: gemeenten,

provincies, waterschappen en andere (rijks)overheden. Het IP kan
worden aangegaan tussen coalities van opdrachtgevers en een of meer
ondernemers; gaandeweg kunnen ondernemers afhaken of als gevolg
van selectie afvallen. De samenwerking binnen de IP-regeling kan
binnen bestaande raamovereenkomsten bijdragen aan risico- en
kostenbeperking. De regeling is volledig EU-proof.

+ De regeling Innovatiepartnerschap voor de GWW helpt om de
opschaling van het gebruik van biobased producten (zoals bruggen,
oeverbescherming en asfalt), in de GWW versneld op te schalen. De
Rijksoverheid wil bijdragen aan de nationale doestellingen op het gebied
van COz-reductie, stikstofreductie, circulaire economie, natuur- en
biodiversiteitsherstel en ruimtelijke kwaliteit. Dat kan door de toepassing
op te schalen van biobased materialen in de bouwsector en de teelt van
hernieuwbare gewassen die als grondstof voor die materialen dienen.
Daarmee wordt tegelijkertijd ook de landbouwtransitie gestimuleerd. Om
deze doelen te bereiken hebben de ministeries LVVN, lenW, EZ en BZK
op 8 november 2023 gezamenlijk de Nationale Aanpak Biobased
Bouwen (NABB) gelanceerd.

+ De betrokken partijen spreken af dat opdrachtgevers de ontwikkelde
oplossing inkopen als deze aan de door hen gestelde eisen voldoet.
Opdrachtgevers hebben zo het unieke voordeel dat er producten worden
ontwikkeld die aan hun eisen en specificaties voldoen. Bedrijven creéren
meer kansen om hun ideeén uit te werken tot een marktrijpe oplossing

. . met zicht op afzet daarvan.
Wat is een Innovatieparterschap?

+ Een Innovatiepartnerschap (IP) is een Europese
aanbestedingsprocedure om innovatieve producten door te
ontwikkelen tot technische en commercieel marktrijp niveau en de
toepassing ervan vervolgens op te schalen. Het voordeel van de regeling
is dat er zeer gericht innovatie uit de markt gehaald kan worden.

+ De IP-regeling is bedoeld voor innovaties die nog niet volledig 'marktrijp’
zijn, maar al wel gedemonstreerd in een operationele omgeving (vanaf
technology readiness level 6 of 7; zie ook bijlage 5).

+ De IP-regeling wordt financieel ondersteund vanuit de Nationale

Aanpak Biobased Bouwen (NABB). De NABB-bijdrage dekt veel van de
+ Met behulp van de IP-regeling werken opdrachtgevers en marktpartijen tenderkosten en delen van de onderzoeks-, ontwikkel- en
gezamenlijk aan alternatieve, biobased producten voor de GWW die demonstratiekosten.

kunnen concurreren met traditionele producten. Er zijn IP-regelingen
voor bio-verrijkt asfalt, biobased geluidsschermen, fiets- en + De IP-regeling wordt ingevuld door Building Balance, de

voetgangersbruggen en biobased oeverbescherming. De te uitvoeringsorganisatie van de Nationale Aanpak Biobased Bouwen
ontwikkelen producten voldoen aan de specificaties van de (NABB).

opdrachtgevers en kunnen worden toegepast zonder opnieuw een
aanbesteding te hoeven doen.
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Waarom deelnemen aan een

Innovatiepartnerschap?
Deelname aan één of meer van de vier IP-regelingen voor de GWW-sector
brengt de doelen voor jouw organisatie en voor heel Nederland dichterbij.

Met je deelname draag je bij aan:

+ het halen van de doelen op het gebied van duurzaam en/of
toekomstbestendig bouwen

+ het vergroten van biodiversiteit, bodem- en waterkwaliteit door vezelteelt
op eigen bodem;

+ het beperken van je COz-footprint en realiseren van biogene COz-opslag
bij vervanging en aanleg;

+ het voorkomen van uitputting van primaire grondstoffen;

+ gerichte marktontwikkeling van schaalbare, toekomstgerichte
oplossingen voor de hele GWW-sector;

+ stimulering van de landbouwtransitie en beperking van stikstofuitstoot in
je eigen regio;

+ kennisontwikkeling op het gebied van biobased bouwen.

En dan zijn er natuurlijk de directe operationele voordelen voor jouw

organisatie:

+ innoveren met de laagst mogelijke risico's en kosten;

+ kennis opdoen over innovatieve aanbestedingsvormen, 60k bruikbaar in
reguliere processen;

+ volledige begeleiding, technische ondersteuning en
aanbestedingsdocumenten via Building Balance;

+ onderzoeks- en validatiekosten in de ontwikkelfase gedekt via Building
Balance.

Hoe verloopt het Innovatieparterschap?

Het proces begint met een inhoudelijke vraagarticulatie, een diepgaande
marktanalyse en een scherpe partnerkeuze. De vraagarticulatie en de
marktanalyse zijn in 2024 afgerond (zie bijlage 1, Fasering).

In de onderstaande afbeelding is het IP-proces schematisch weergegeven.

2. Ontwikkelfase 3. Commerciéle fase

A)A

Gunning
aalbaarhel itori
>§§ng§> Uitrol

0. Vraagarticulatie

Publicatie Selectie

1. Mededingingsfase

Inventarisatie
Leeromgevingen
Marktconsultatie
Uitwerken regeling
Vaststellen condities
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Building Balance vormt opdrachtgeverscoalities met opdrachtgevers die
deelnemen aan een of meer IP’s. Elke opdrachtgever in de coalitie brengt
een opgave in. Dat kan een concreet project zijn, zoals de aanleg van een
geluidsscherm of de plaatsing van een brug. Maar dat kan ook een
percentage zijn van een meerjarige vervangingsopgave van bijvoorbeeld
wegen. Deze aan het IP gekoppelde opgaven zijn de basis voor de
opschaling voor de biobased producten. De werkwijze biedt een
eenvoudige en effectieve manier om innovatieve, biobased oplossingen in
jullie dagelijkse praktijk te integreren.

Naadloze inpassing in gemeemtelijke procedures
Jouw gemeente werkt met vaste procedures voor aanbestedingen en inkoop
van GWW-projecten. Het IP sluit naadloos aan bij deze procedures.

Binnen de opdrachtgeverscoalitie bepaal je aan de voorkant gezamenlijk
welke innovatieve oplossingen aansluiten bij jullie specifieke condities en
inkoopbehoeften. Deze kunnen bijvoorbeeld betrekking hebben op de
verwachte levensduur, MKI-waarden, kosten of onderhoudbaarheid van het
product. De deelnemende marktpartijen moeten aantonen dat aan die
condities kan worden voldaan. Gedurende het IP groeit het vertrouwen in
de biobased producten tot het niveau dat opdrachtgevers het product
daadwerkelijk inkopen. Na acceptatie is het product technisch en
commercieel marktrijp en klaar voor opschaling.

Kortom:

+ Je kiest zelf met welke opgave je instapt.

+ Je bepaalt zelf de condities.

+ Je blijft nauw betrokken tijdens de ontwikkeling van producten.
+ Acceptatie en integratie passen in je reguliere inkoopproces.
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Tijdbesteding
De ervaringen tot nu toe hebben geleerd dat organisaties die deelnemen
binnen een IP-regeling daar gemiddeld een uur per week mee bezig zijn.

Wat is de rol van Building Balance?

Building Balance (BB) is de uitvoeringsorganisatie van de Nationale
Aanpak Biobased Bouwen (NABB). In die rol is Building Balance
verantwoordelijk voor de inrichting van de IP-regeling voor de GWW.

Voor de GWW-sector werkt Building Balance aan de opschaling van zes
product-marktcombinaties (PMC’s): bio-verrijkt asfalt, bio-verrijkt beton,
straat- en wegmeubilair, biobased bruggen, geotextielen en
oeverbescherming. Voor vier PMC’s realiseert Building Balance opschaling
door het initi€ren en uitrollen van Innovatiepartnerschappen:

BIO-VERRUKT
ASFALT STRAAT/WEGMEUBILAIR VOOR BRUGGEN

BIOCOMPOSIETEN BIOCOMPOSIETEN

Voor de toepassing van geotextielen is een andere route bedacht. Daar wil
Building Balance inzetten op gebruik van de Innovation Impact Challenge
(IIC), een regeling waarmee de overheid ondernemers uitdaagt om
innovatieve, oplossingsgerichte producten en diensten voor
maatschappelijke vraagstukken te ontwikkelen. Daarbij gaat het om
producten die nog wat verder verwijderd zijn van de marktrijp-fase.

De aanpak van Building Balance kent een aantal specifieke kenmerken:


https://www.rvo.nl/onderwerpen/innovation-impact-challenge
https://www.rvo.nl/onderwerpen/innovation-impact-challenge

+ Gezamenlijke vraagarticulatie — Deelnemers aan een die conform de condities zijn uitontwikkeld (de afname). Wanneer een

opdrachtgeverscoalitie bepalen gezamenlijk de functionele eisen en product niet aan de gestelde condities voldoet, komt deze niet in de
randvoorwaarden, in dialoog met de marktpartijen. Deze condities commerciéle fase terecht en wordt dit product niet ingekocht.
worden door Building Balance verwerkt in de aanbestedingsdocumenten.
De producten van de inschrijvende ondernemers moeten (gaan) voldoen + Gerichte marktontwikkeling — Door deelname aan het IP worden
aan de gestelde condities. betaalbare, toekomstbestendige innovatieve producten versneld op de
markt gebracht. Opdrachtgevers in de coalitie maken innovaties samen
+ Scherpe partnerkeuze — Het selectieproces om te komen tot keuzes schaalbaar. Producten die aantoonbaar conform de gestelde condities
voor deelnemende marktpartijen vindt plaats op basis van de door de presteren zijn ook voor andere opdrachtgevers interessant om toe te
opdrachtgeverscoalitie opgestelde condities. Afhankelijk van de passen.
productcategorie kunnen er 1 of 2 percelen in een IP zijn. Het
partnerschap wordt per definitie aangegaan met meerdere aanbieders, + Ondernemers in hun kracht — Het IP zet marktpartijen zoveel mogelijk
waarbij gaandeweg partijen kunnen afhaken of afvallen. in hun kracht door beschikbare subsidiemiddelen direct ten goede te
laten komen aan de productontwikkeling. Het intellectuele eigendom blijft
+ Lead Buyer — Een van de opdrachtgevers in de coalitie publiceert het IP bij de desbetreffende marktpartij. De marktpartij voert de benodigde
op TenderNed, zoals bij iedere aanbesteding. Deze partij heeft namens (door)ontwikkeling en testprocedures zoveel mogelijk zelfstandig uit (met
de opdrachtgevers de leiding in het proces. Building Balance financiele ondersteuning vanuit Building Balance).

ondersteunt daarbij.
+ Betaalbaarheid proces — Building Balance organiseert en financiert niet

+ Langdurige samenwerking — Building Balance faciliteert zoveel alleen het volledige aanbestedingsproces, maar stelt daarnaast
mogelijk de dialoog in de verschillende fases van een IP. Daardoor inkoopcapaciteit beschikbaar bij lead-buyers, brengt technische kennis in
ontstaat een gedegen samenwerking. Gedurende het proces kan het en dekt de kosten voor toetsing en validatie van de producten in het IP
vertrouwen in elkaar en in de producten groeien. Het resultaat is de (vergoeding van onderzoeks- en ontwikkelkosten aan ondernemers).
totstandkoming van een marktrijpe propositie door de geselecteerde Deze kosten komen niet voor rekening van de deelnemende
aanbieder. Die propositie voldoet aan de condities van de opdrachtgevers en marktpartijen.
opdrachtgeverscoalitie, met een aantoonbaar passende businesscase
met de beoogde omvang. + Realiseren transitiedoelstellingen — Deelname aan een IP via Building

Balance levert een bijdrage aan de eigen doelstellingen van

+ Commitment op afname — ledere opdrachtgever in de coalitie brengt opdrachtgevers en marktpartijen op het gebied van klimaatneutraal en
een opgave in. Deze wordt in de laatste fase (commerciéle fase) van het circulair bouwen, aan transitiedoelstellingen voor de gehele GWW-sector
IP ingevuld met de inkoop van een of meer van de biobased producten én doelstellingen voor de landbouwtransitie.
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Bijlage 1: Fasering binnen het IP

Bij Building Balance hanteren we de volgende fases binnen de IP’s.

+ Fase 0-A: Vraagarticulatie - Leeromgeving en marktconsultatie

In de periode juli tot december 2024 is er met een brede
vertegenwoordiging uit de sector vanuit leeromgevingen gewerkt aan
marktonderzoek. Er is in kaart gebracht welke kansen biobased
toepassingen bieden voor de GWW-sector, wat het TRL-niveau is,
geinventariseerd wat er nodig is voor opschaling en welke objecten of
onderdelen daarvoor als goede basis kunnen dienen. Hieruit is het IP als
meest kansrijke regelin naar voren gekomen.

De resultaten uit de marktonderzoeken zijn op 21 november 2024 ter
consultatie aangeboden tijdens een bijeenkomst op de Universiteit van
Wageningen. De inzichten uit de marktconsultatie zijn vervolgens verwerkt
in de marktonderzoeken.

+ Fase 0-B: Vraagarticulatie - nadere uitwerking en specificatie

De resultaten uit de marktonderzoeken zijn verwerkt in de
aanbestedingsstukken. De vraagarticulatie kent voor een IP verschillende
dimensies:

De inhoudelijke uitvraag: functionele en andere eisen aan de te
ontwikkelen innovatie voor het probleem of inkoopbehoefte.

Eisen aan de partner/aanbieder: aan welke voorwaarden (competenties,
rol in samenwerking, portfolio, etc.) moet de partner voldoen?
Technische eisen aan het product: aan welke voorwaarden (TRL, MKI,
CO2-reductie, circulariteit, levensduur, etc.) moet het innovatieve biobased
product (in de commerciéle fase) voldoen?

Randvoorwaarden voor de commerciele fase: hoe werkt het IP als een
raamovereenkomst in deze fase?
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In bijlage 3 is een eerste aanzet voor condities opgenomen, op basis van
de input uit de leeromgevingen. Deze condities worden door de
opdrachtgeverscoalitie aangepast, aangevuld en vastgesteld.

+ Fase 1: Mededingingsfase

De mededingingsfase van het IP is vrijwel identiek aan de
mededingingsprocedure met onderhandelingen. Dat wil zeggen: eventueel
eerst een dialoog met de markt over gekozen uitgangspunten en hun
beeld over het navolgende voorgestelde proces, en daarna een selectie
van gegadigden; dan inschrijven en onderhandelen in een of meer rondes;
en vervolgens definitief inschrijven, beoordelen en gunnen.

In deze fase worden ondernemers verzocht om een Plan van Aanpak in te
dienen waarin beschreven is waar de specifieke ontwikkeling staat in
relatie tot de beoogde doelen en condities, en wat er nodig is voor de
(door)ontwikkeling om tot marktrijpe proposities te komen. Onderdeel van
het Plan van Aanpak is een offerte om de voorgestelde ontwikkeling te
bekostigen met beschikbare subsidiemiddelen vanuit de NABB.

Beoordeling van de plannen aan de vraagspecificatie zal door een
onafhankelijke jury worden gedaan. Op basis hiervan wordt een aantal
partijen geselecteerd voor de ontwikkelfase.

+ Fase 2: Ontwikkelfase

In de ontwikkelfase staan de geselecteerde partners (ondernemers)
centraal. Zij gebruiken de beschikbare subsidiemiddelen om hun
ontwikkeldoelstellingen uit het Plan van Aanpak te realiseren. De partners
ontwikkelen hun product verder vanuit de beoogde doelen en bepalen zelf
hoe zij de middelen inzetten om tot een marktrijpe propositie te komen.



Een essentieel onderdeel van deze fase is het aantoonbaar maken dat de
ontwikkelde oplossing voldoet aan de condities en kaders die door de
opdrachtgeverscoalitie zijn gesteld. In sommige gevallen bieden
bestaande normen en bepalingsmethoden hiervoor een handvat; in andere
gevallen moeten deze nog worden vastgesteld in dialoog met de betrokken
partners.

Daarnaast kunnen de geselecteerde partners ervoor kiezen om
gezamenlijk laboratoria te zoeken waar hun producten op een eenduidige
manier getest en vergeleken kunnen worden. Deze fase kent doorgaans
meerdere stappen, zoals verkenning en haalbaarheid, laboratorium- of
fabrieksproeven, systeem- en gebruikerstesten, en waar nodig
pilotprojecten (bij asfalt: proefstroken). Gedurende dit proces blijven
dialoog en afstemming tussen de partners en de opdrachtgeverscoalitie
centraal staan.

Aan het eind van deze fase dienen de partners een aangepast plan in met
de uitkomsten en aanvullingen uit het onderzoek. Hieruit wordt wederom
een selectie gemaakt van partijen die voldoen aan de condities die bij de
start van het IP zijn overeengekomen en een plek krijgen in de
commerciéle fase.

+ Fase 3: Commerciéle fase

Deze fase richt zich op het daadwerkelijk realiseren van impact door
biobased innovaties breed beschikbaar en economisch haalbaar te maken.
De geselecteerde partners brengen hun ontwikkelde en geteste producten
naar de markt. De nadruk ligt op opschaling, marktintroductie en het
daadwerkelijk realiseren van afzet binnen de opdrachtgeverscoalitie en
daarbuiten. Indien de ontwikkelde oplossing voldoet aan de gestelde
kaders, volgt gegarandeerde afname door de opdrachtgeverscoalitie.
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Wanneer er na fase 2 nog meerdere partijen over zijn, kunnen er binnen
de opdrachtgeverscoalitie mini-competities plaatsvinden per beschikbaar
project. Die inkoopprocedure verloopt zoals de inkoop binnen een
raamcontract. Geselecteerde partners kunnen hun propositie verder
vermarkten en uitbreiden naar andere klanten en sectoren.

De overstap van pilots naar volledige productie en distributie wordt
gefaciliteerd. Waar nodig worden normen en certificeringen verder
uitgewerkt om bredere toepassing mogelijk te maken.
Opdrachtgeverscoalities nemen zelf de inkoopprocedures over, Building
Balance kan nog wel een codrdinerende rol spelen.

Producten per fase en planning

Fase Resultaten/ producten per IP-fase Globa_le
planning
0- ] Marktonderzoek, zicht op mogelijkheden,
A Leeromgeving . Afgerond
eisen en wensen
0- ) Consultatie op resultaten marktonderzoek
A Marktconsultatie Afgerond

t.b.v. aanscherping

Uitwerking vraagarticulatie, voorbereiding
B Vraagarticulatie publicatie van aanbestedingsdocumenten op  Q1-Q2 2025

TenderNed

Publicatie, inschrijving en selectie van

1 Mededingingsfase v.a. Q32025
partners voor de ontwikkelfase
Ontwikkeling prototype en/of proefprojecten,

2 Ontwikkelfase diverse tests en validaties, v.a. Q4 2025
certificeringstrajecten

3 Commerciéle fase ~ Aankoop van ontwikkelde producten v.a. 2027 *)

*) Wanneer er producten zijn die eerder de TRL9 stadium bereiken, dan kan de commerciéle

fase ook eerder starten.



Bijlage 2: Fasering binnen het IP

De rolverdeling binnen het IP-traject wordt in onderstaande tabel, per fase en per partij, weergegeven. Zie bijlage 4 voor een omschrijving van de rollen.

Fase Partners Opdrachtgever Building Balance
0-A N.v.t. - afgerond N.v.t. - afgerond N.v.t. - afgerond
- - activatie opdrachtgevers naar coalities
- vormen van opdrachtgeverscoalitie o
] ) ] - inrichten tenderteam
- afronden randvoorwaarden en toetsen inhoud innovatiepartnerschap . )
0-B - schrijven aanbestedingsdocumenten

- definitief commitment op deelname en opgave opdrachtgeverscoalitie

- publiceren oproep via TenderNed

- verzorgen contractuele en juridische toetsen

- maken oproep publicatie gereed

- werken hun opgestelde plan uit naar
een inschrijving

- doen (bureau)onderzoek t.b.v. de

- heeft regulier overleg met de consortia om voortgang te monitoren
- beantwoordt vragen van de consortia

- geeft duiding bij onduidelijkheden

1 ) o ] - worden op de hoogte gehouden van de voortgang van de selectie i ]
inschrijvingsvereisten - helpt OG met beschikbaar stellen locaties en randvoorwaarden
- schrijven plan en aanbieding voor - stelt beoordeling op voor fase 2, beoordelingscommissie en
vervolgfase contract
- voeren testen uit - heeft regulier overleg met de consortia om voortgang te monitoren
- werken locatiecase uit - worden op de hoogte gehouden van de voortgang van de onderzoeken - beantwoordt vragen van de consortia
2 - verwerken testresultaten in plan voor - stellen eventueel locatie ter beschikking voor realisatie prototype of - geeft duiding bij onduidelijkheden
realisatie proefvakken - stelt contract op voor fase 3
- schrijven aanbieding voor realisatiefase - communiceert resultaten met buitenwereld
- realiseren op één of meer locaties - vragen innovatie uit in de vorm van minicompetitie voor ingebracht deel o
- N ] - borgt voorgang realisatie
3 (afhankelijk van ambitie) projecten met van opgave

innovatie

- borgen dat locatie gereed is voor realisatie

- deelt kennis binnen en buiten regeling

Building Balance GWW — Propositie IP — 04-2025



Bijlage 3: Eerste aanzet voor condities

Door de deelnemende opdrachtgevers en opdrachtnemers aan de
leeromgeving zijn reeds meerdere aandachtspunten, eisen, wensen en
voorwaarden geformuleerd waar de innovaties binnen de IP-regeling een
antwoord op moeten geven. Benadrukt moet worden dat dit geen
uitputtend overzicht is. De condities worden door de deelnemende
opdrachtgevers aan de IP-regeling verder uitgewerkt en geformaliseerd
t.b.v. publicatie van de regeling.

Voorbeelden van condities zijn:

+ Bijdragen aan de doelstellingen van de NABB. Hoe draagt de innovatie
bij aan de doelstellingen van de NABB, welke vezel wordt toegepast,
vindt de teeltproductie plaatst in Nederland of op welke wijze is dit in de
toekomst mogelijk, hoeveel teelt is er mogelijk? Wat is van hieruit de
bijdrage aan CO2-reductie, stikstofreductie, circulaire economie, natuur-
en biodiversiteitsherstel en ruimtelijke kwaliteit?

+ Inzicht geven in functionele uitgangspunten, zoals TRL-startniveau,
type/eigenschappen product, toepassingsgebied, etc.

+ Inzicht geven in de technische eigenschappen van het product in termen
van MKI, COz, % biobased, recyclebaarheid, gezondheid en/of uitloging
en mogelijke doorontwikkeling op deze vlakken.

+ Levensduur en onderhoudbaarheid: Welke levensduur heeft de

innovatie, welk onderhoud wordt voorzien over de levensduur? En hoe
verhoudt dit zich tot bestaande producten?
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+ Technische regelgeving. Aan welke regelgeving voldoet de oplossing
wel/niet of wat is er nodig om aan alle regelgeving te voldoen? Hier
dienen voorwaarden te worden gesteld.

+ Economisch perspectief. Welk ontwikkelpad (technisch en/of bijv.
omvang van afzet) wordt voorzien om het initiatief schaalbaar te maken
en marktconform te kunnen aanbieden en hoe de regeling daaraan
bijdraagt?

+ Hoeveel km/meter/oppervlak kan de ondernemer jaarlijks realiseren en
wat is er voor de verdere opschaling hiervan nodig?

+ Is de ontwikkeling mogelijk te combineren met andere initiatieven of
alternatieve toepassingen?



Bijlage 4: Definitielijst

+ Building Balance: Team GWW en/of door Building Balance extra
toegevoegde capaciteit in de vorm van een tenderteam.

+ NABB doelen: overkoepelende NABB doelen in termen van CO2-
reductie, vezelteelt en circulariteit.

+ IP specifieke doelen: bijdrage van desbetreffende IP aan NABB doelen.

+ Condities: de kaders waarbinnen opdrachtgevers bereid zijn tot afname
van producten in de technisch en commerciéle marktrijp-fase.

+ Eisen: kwantitatieve eisen binnen de set aan condities.

+ Opdrachtgever: opdrachtgever die deelneemt aan de
opdrachtgeverscoalitie, als lead buyer of mede-opdrachtgever.

+ Opdrachtgeverscoalitie: groep opdrachtgevers die deelnemen aan IP,
de afname-condities bepalen en garant staan voor eigen inkoop tijdens
de commerciéle fase.

+ Selectiecommissie of jury: een nog nader samen te stellen groep,
bestaande uit vertegenwoordiging vanuit de lead-buyer, ministerie lenW,
Building Balance en/of experts uit de sector, die zorgdraagt voor
beoordeling van de voorgestelde innovaties in de verschillende fases.

+ Ondergrens: minimaal benodigde volume om de IP aantrekkelijk te
maken voor ondernemers.
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+ Bovengrens: het volume dat nodig is voor het behalen van
programmadoelstellingen.

+ Tenderteam: samengesteld team (projectmanager, contractmanager en
technisch manager) met invulling vanuit NABB, externe adviseurs en
Lead Buyer, die gezamenlijk aan de lat staan voor de uitvoering van de
IP’s.

+ Lead Buyer: opdrachtgever die de lead heeft in het IP-proces en de
publicatie verzorgt

+ Ondernemers: marktpartijen die werken aan biobased producten voor
de GWW-sector.

+ Aanbieders: marktpartijen die een inschrijving hebben gedaan in de
vorm van een Plan van Aanpak en offerte voor één of meerdere van de
IP’s.

+ Partners: (consortia van) marktpartijen die op basis van de gunning zijn
toegelaten tot één of meerdere van de IP’s. Bijvoorbeeld agroproducent,
leverancier, adviesbureau en aannemer om in de keten producten te
kunnen ontwikkelen en realiseren onder de juiste voorwaarden.



Bijlage 5: Technology Readiness Levels (TRL)

+ TRL 1: Basisprincipes geobserveerd en gerapporteerd
Beschrijving: Het begin van wetenschappelijk onderzoek. Basisprincipes
van technologie worden waargenomen.

Voorbeeld: Fundamenteel onderzoek naar nieuwe materialen met unieke
elektrische eigenschappen.

+ TRL 2: Technologische concepten en/of toepassingen geformuleerd
Beschrijving: Specifieke technologieconcepten worden geformuleerd. De
beginfase van theoretisch onderzoek.

Voorbeeld: Theoretisch model van een nieuw type zonnecel gebaseerd op
recent ontdekte materialen.

+ TRL 3: Experimenteel bewijs van concept

Beschrijving: Begin van experimenteel werk. Laboratoriumexperimenten
valideren de theoretische voorspellingen.

Voorbeeld: Laboratoriumexperimenten tonen aan dat de nieuwe
zonnecelmaterialen onder gecontroleerde omstandigheden elektriciteit
kunnen opwekken.

+ TRL 4: Technologie gevalideerd in laboratoriumomgeving
Beschrijving: Componenten van de technologie worden geintegreerd en
getest in een laboratoriumomgeving.

Voorbeeld: Een prototype zonnecel wordt gebouwd en getest in het lab om
de efficiéntie en stabiliteit te beoordelen.

+ TRL 5: Technologie gevalideerd in relevante omgeving

Beschrijving: De technologie wordt getest in een omgeving die de
werkelijke operationele omgeving simuleert.
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Voorbeeld: De zonnecel wordt getest in een simulatieomgeving die
daglicht, weersomstandigheden en andere reéle factoren nabootst.

+ TRL 6: Technologie gedemonstreerd in relevante omgeving
Beschrijving: Een prototype of model wordt gedemonstreerd in een
relevante operationele omgeving. Voorbeeld: Een werkende zonnecel
wordt op een klein dak geplaatst om de prestaties gedurende een langere
periode te evalueren.

+ TRL 7: Systeemprototype gedemonstreerd in operationele
omgeving

Beschrijving: Een systeemprototype wordt gedemonstreerd in een
operationele omgeving.

Voorbeeld: De zonnecellen worden op een echt gebouw geinstalleerd en
functioneren zoals bedoeld in een dagelijkse operationele omgeving.

+ TRL 8: Systeem voltooid en gekwalificeerd via test en demonstratie
Beschrijving: De technologie is grotendeels voltooid en getest. Het
systeem is gereed voor pre-commerciéle activiteiten.

Voorbeeld: De zonneceltechnologie wordt in grote schaal geproduceerd en
geinstalleerd op meerdere gebouwen voor uitgebreide tests en
demonstraties.

+ TRL 9: Systeem bewezen in operationele omgeving (eindgebruiker)
Beschrijving: De technologie is volledig ontwikkeld, gekwalificeerd en
gevalideerd. Het systeem is gereed voor commerciéle inzet.

Voorbeeld: De zonneceltechnologie is commercieel beschikbaar en wordt
wereldwijd toegepast op zowel residentiéle als commerciéle gebouwen.



Fundamenteel onderzoek

Start ontwikkeling

Toegepast onderzoek
Verkennen gep
Proof of concept
Implementatie en test prototype
Ontwikkelen Validatie prototype
Demonstratie in testomgeving
Demonstratie in operationele omgeving
Demonstreren

Productie operationeel

Vermarkt_ E Marktintroductie: innovatie is technisch

en commercieel marktrijp
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