
PMC oeverbeschoeiingen



Wie zit er in de zaal?

• Leverancier/producent

• Aannemer

• Adviesbureau

• Opdrachtgever 

• Anders…



PMC Oeverbeschoeiing

Doel stelling NABB in 2030:

>30% van nieuwe oeverbeschoeiingen is gemaakt van biocomposiet.

Hiervoor ca. 3.881 hectare gewas nodig en levert 0,004 MTON biogene CO2 opslag op



Scope van de oplossingen

- Objectoplossingen:

- 100% natuurlijk: (hard)houten beschoeiingen

- Proef met hergebruik

- SBIR

- Van Aalsburg: Wilgen beschoeiing

- NPSP: Nabasco beschoeiing

- Bermgras composiet (WDOD, waterschap Noorderzijlvest)



Materialisatie

• Gerecycled hout;

• Wilgen oplossingen;

• Biocomposieten oplossingen

• Natuurlijke vezels:

• Vlas

• hennep 

• miscantis 

• hout 

• bamboe

• harsen:
• (bio)epoxy

• (bio)polyester



SBIR initiatieven

Bedrijfsnaam Link TRL Omschrijving 

Rijkswaterstaat link - SBIR voor Biobased en ciruclaire oeverbescherming

RVO link

link

- Rijkswaterstaat heeft een top 5 gekozen met winnende projecten 
en die staan op deze pagina: Netics, Van Aalsburg, NPSP, 
Innodeen BESE

Netics link 8 Biobased geowall. Vorm van oeverbescherming welke bestaat 
uit een verticale wand gestapeld van geperste baggerspecie in 
de vorm van blokken. De GEOWALL® techniek met geperste 
baggerspecie in de vorm van blokken werd ook al toegepast bij 
een project met waterschap Vechtstromen. 

Van Aalsburg link 9 Rijshout/wilgentenen kan als beschoeiing worden gebruikt. 
Nadat wij de palen door middel van een ponton met kraan op de 
gewenste plek hebben geplaatst vullen wij de beschoeiing met 
wilgentenen- of rijshouten bestorven wiepen. Wiepen is 
wilgenhout wat samengebundeld is.

NPSP link 8 Bio-curculaire beschoeiing met Nabasco. Nabasco is een 
biocomposiet waarmee verschillende producten worden 
gemaakt. 

Innodeen link

link

8 COMPODEEN: profielen ontwikkeld op basis van 
naaldhoutvezels gecombineerd met polypropyleen. Afkomstig 
uit restafval. 70% houtvezel + 30% rPP. COMPODEEN WFC is 
een circulair en weerbestendig biobased composiet. Het 
hoofdbestanddeel bestaat uit houtvezel, aangevuld met 
Polypropyleen.

BESE link 8 BESE-elements; biologisch afbreekbare sheets in een 3D-
matrixvorm die succesvol ingezet worden voor natuurherstel. De 
BESE-elements bestaan uit biologisch afbreekbare 
biopolymeren van een afvalproduct (zetmeel) uit de 
patatindustrie in Nederland.

Beyond wood link Beyond Wood is opgericht om laagwaardige reststromen van 
hout op te waarderen naar hoogwaardige bouw- en 
plaatmaterialen. In dit proces gaat het hout een natuurlijke, 
sterke binding aan met de plantenvoedingsstoffen. Meer met 
gevelpanelen. 

https://www.rvo.nl/subsidies-financiering/sbir/bio-based-en-circulaire-oeverbescherming
https://www.rvo.nl/subsidies-financiering/sbir/bio-based-en-circulaire-oeverbescherming/publieke-samenvattingen
https://www.stowa.nl/nieuws/vijf-winnende-plannen-voor-biobased-en-circulaire-oeverbescherming
https://www.netics.nl/netics-is-een-van-de-vijf-winnende-bedrijven-van-nieuw-sbir-project/
https://www.vanaalsburg.com/beschoeiingen/wiepen/kws/
https://www.npsp.nl/nl/nabasco
https://www.innodeen.nl/markten/civiel/
https://www.innodeen.nl/materialen/compodeen-weerbestendig-circulair-biobased-composiet/
https://waardenburg.eco/thema/bese
https://beyondwood.nl/producten/


Resultaten SBIR so far

WILGEN

- Uitdagingen:
- Levensduur 5/10 jaar

- Rekenkundig aantonen draagkracht

- Grotere kerende hoogte

- Opbrengsten voor wilgenteelt

- Kansen:
- Goedkoper dan (hard)houten opties

- Toepassing voor kleine kerende hoogtes

Biocomposieten

- Uitdagingen:
- Kosten realisatie

- Grote kerende hoogte

- Samenstelling 

- Kansen:
- Levensduur volstaat

- Rekenkundig aantonen draagkracht



Voorstel regeling: Innovatiepartnerschap (IP)

• Uitkomsten SBIR afwachten voor IP uitvoeren

• Afstemming geschikte randvoorwaarden
• Kering water | grond

• Kerende hoogte (>1 meter)

• Levensduur

• Geschiktheid scheepsvaartklasses

• Uitdagingen vorige sheet oplossen
• Aanvullend: zorgen over uitloging, toxiciteit in het water (zoals microplastics, KRW richtlijnen etc)

• Zoeken naar oplossingen buiten de SBIR die in de IP kunnen plaatsnemen



Het innovatiepartnerschap - randvoorwaarden

• Richt je volledig biobased oplossingen, of gerycled hout of biobased vezelversterkte biocomposiet (dus 
vezels en/of hars biobsed)

• Randvoorwaarden oplossingen
• Kering water | grond

• Kerende hoogte (>1 meter)

• Levensduur

• Geschiktheid scheepsvaartklasses



Het innovatiepartnerschap - PvA

• Beoordelingscriteria / wat moet minimaal in PvA staan
• Hoe draagt de oplossing bij aan de doelstellingen van NABB

• Hoe wordt de (lokale) keten meegenomen/ingezet

• Ontwikkelperspectief benoemen (niet alleen huidige percentages, LCC/TCO en LCA, maar ook stip op horizon incl. plan) 
inclusief end of life ontwikkelmogelijkheden

• Hoe verschilt de oplossing in o.a. B&O t.o.v. huidige toepassingen. Het is niet dat OG’s geen onderhoud willen, maar ze willen 
voorspelbaar onderhoud.

• Aan welke norm- en regelgeving wordt voldaan (of niet)



Budgettering

Selectie van circa 5 consortia die onderzoeksfase doen, waarin partijen testen uitvoeren (levensduur, 
vermoeiing, sterkte, UV, vocht, etc) en bijvoorbeeld LCA laten uitvoeren of ruimte hebben om 
productiefaciliteit om te bouwen om biobased bouwen toe te kunnen passen in faciliteit. Consortia dient aan 
te tonen wat nodig is.

selectie van circa 3 partijen die vervolgens aantonen dat innovatie schaalbaar te verkopen is en bijdraagt aan 
doelstellingen NABB. 
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Betrokken opdrachtgevers

STOWA en Unie van Waterschappen heeft toegezegd mee te willen doen



Hoe nu verder

Building Balance (activatoren) gaan lead buyer opdrachtgever organiseren, waarbij we naar massa zoeken 
van nieuw / te vervangen oeverbeschoeiingen die in de regelingen komen zodat marktpartijen die kunnen 
realiseren met hun innovatie

Opzetten IP en contractvorming vervolgens uitvragen aan de markt, waarschijnlijk 2e helft 2025. Dit wordt de 
inschrijvingsfase, partijen schrijven een plan over hoe ze de onderzoeksfase gaan benutten en wat ze 
daarvoor nodig hebben en doorkijk geven naar implementatiefase en welke omvang benodigd is om 
schaalbaarheid te realiseren.



Selectie

Geselecteerde partijen voeren opgestelde plan uit en tonen aan hoe innovatie aan doelstellingen voldoet. 
Tevens schrijven ze een plan voor eventuele implementatiefase.

Geselecteerde partijen voor implementatiefase krijgen daadwerkelijk de objecten te realiseren door de 
geselecteerde opdrachtgevers.



Wat vragen wij? Marktpartijen

• Hoe draagt het initiatief bij aan de NABB doelstellingen?

• Hoe zorgt initiatief ervoor dat Nederlandse teelt bevorderd wordt en verwerkt tot biobased oplossingen in 
de GWW?

• Wat is er nodig om het initiatief schaalbaar te maken?

• Hoe zorg je dat initiatieven marktconform aan te bieden is en hoe draagt IP daaraan bij?

• Welke MKI/CO2 reductie kunt uw initiatief behalen (of ontwikkelpad is er nog)?

• Welke impact heeft de oplossing op de KRW richtlijnen



Wat bieden wij? Marktpartijen

• Ontwikkelruimte voor initiatief;

• Opdrachtgevers die initiatief willen afnemen

• Eventuele middelen, afhankelijk van noodzaak

• Mogelijk gezamenlijke testruimte voor onderzoeken



Wat vragen wij? Opdrachtgevers

• Inbrengen van objecten voor initiatieven die zich bij selectie kunnen realiseren (incl.budget)

Wat bieden wij? Opdrachtgevers

• Schaalbare innovaties die bijdragen aan de doelstellingen van het NABB

• Reductie van de CO2/MKI uitstoot

• Bijdragen aan circulariteitsdoelstellingen

• Nieuwe oplossingen voor in de GWW



Vragen?
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