
PMC (fiets)bruggen



Wie zit er in de zaal?

• Leverancier/producent

• Aannemer

• Adviesbureau

• Opdrachtgever 

• Anders…



Doelstellingen NABB: PMC (fiets- en voetgangers)bruggen





Scope van de oplossingen

- Onderdelen:
- Complete fietsdekken;

- Dekonderdelen (voornamelijk fietsbruggen): planken, platen, stootplaten, 
randelementen etc;

- Leuningen (fiets- en verkeersbruggen);

- Materialisatie:

- Recycled hout (geen virgin hout)

- Biocomposieten, waarbij variatie in toegepaste vezels en harsen worden 
toegestaan. Minimaal 1 van de 2 dient biobased te zijn



Materialisatie

• Natuurlijke vezels:
• Vlas

• hennep 

• miscantis
• hout 

• bamboe

• harsen:
• (bio)epoxy

• (bio)polyester

• Kernmateriaal:
• Geen onderdeel van de scope, is alleen 

hulpmateriaal, dient zo laag mogelijke impact te 
hebben

• Vezels worden momenteel nog niet in NL 
verbouwd en verwerkt. Belangrijk aandachtspunt is 
dus hoe teelt verplaatst kan worden naar NL

• Oorsprong grondstoffen harsen en verwerking kan 
in NL, maar veel Europees. Dit is eveneens een 
aandachtspunt binnen de regelingen



Producenten VVK bruggen

• Fibercore (https://www.fibercore-europe.com/)

• Delft Infra Composites (https://infracomposites.com/)

• Composites structures (https://compositestructures.nl/)

• Composiete onderdelen:
• NPSP

• Holland composites

• Excel composites

https://www.fibercore-europe.com/
https://infracomposites.com/
https://compositestructures.nl/


Voorstel regelingen: Innovatiepartnerschap (IP)

• Inmiddels zijn meerdere oplossingen in subsidietrajecten gerealiseerd, dus TRL niveau is hoog. 
Nog openstaande uitdagingen (per innovatie anders):

• Aantonen duurzaamheid (LCA uitvoeren)

• Rekenkundige onderbouwing constructieve eigenschappen (aanvullende testen zoals levensduur, 
UV, vocht, vermoeiing etc)

• Verhogen biobased gehalte nog niet uitontwikkeld (stapsgewijze innovatie incl. onderzoekskosten)

• Kostenverschil met traditionele oplossingen (materialen en productiekosten nog relatief hoog)

• Oplossingen worden nog niet uitgevraagd (markt) vs. opdrachtgevers weten niet wat ze kunnen 
vragen (OG)



Randvoorwaarden IP

• Focus in IP op brugonderdelen en niet op totaaloplossingen. Dus dekken, planken, leuningen etc.

• Richt je volledig biobased oplossingen, of gerycled hout of biobased vezelversterkte biocomposiet (dus 
vezels en/of hars biobsed)

• Randvoorwaarden oplossingen
• Fiets- en voetgangersbruggen met een incidenteel onderhoudsvoertuig (geen paaltjes)

• Leuningen van fiets-voetgangsbruggen of verkeersbruggen

• Beoordelingscriteria / wat moet minimaal in PvA staan
• Hoe draagt de oplossing bij aan de doelstellingen van NABB

• Hoe wordt de (lokale) keten meegenomen/ingezet

• Ontwikkelperspectief benoemen (niet alleen huidige percentages, LCC/TCO en LCA, maar ook stip op horizon incl. plan) 
inclusief end of life ontwikkelmogelijkheden

• Hoe verschilt de oplossing in o.a. B&O t.o.v. huidige toepassingen. Het is niet dat OG’s geen onderhoud willen, maar ze willen 
voorspelbaar onderhoud.



Economisch Perspectief

• Budget voor gemiddelde fietsbrug (realisatiekosten), functioneel is tussen de 800 en 1.200 euro/m2, 
architectonische varianten kunnen vanaf 3.000 euro/m2 kosten.

• Momenteel biocomposiet materiaalkosten dubbele ten opzichte van glasvezelcomposiet. (zeker wanneer 
kwaliteit vezels worden aangeschaft). 

• Aanleg goedkoper door lichter materieel en snellere plaatsing

• Gerecyclede houten bruggen zijn in verwerking duurder (proceskosten en staat van onderdelen bepalen).

Binnen IP aantonen dat innovatie na IP traject marktconform aan te bieden is bij aanbestedingen. Binnen 
haalbaarheidsstudie aantonen wat daarvoor nodig is.



Budgettering IP

Selectie van circa 5 consortia die onderzoeksfase doen, waarin partijen testen uitvoeren (levensduur, 
vermoeiing, sterkte, UV, vocht, etc) en bijvoorbeeld LCA laten uitvoeren of ruimte hebben om 
productiefaciliteit om te bouwen om biobased bouwen toe te kunnen passen in faciliteit. Consortia dient aan 
te tonen wat nodig is.

selectie van circa 3 partijen die vervolgens aantonen dat innovatie schaalbaar te verkopen is en bijdraagt aan 
doelstellingen NABB. 
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Opgave doelstellingen

Doelen naar MTON > (fiets)bruggen: 31.500 ton droge stof > 2500 hectare > 0,0025 MTON biogene CO2 
opslag. Dit geeft dat 1 hectare gelijk is aan 1 ton biogene CO2opslag.

Ter indicatie:

Van 1 hectare vlasteelt komt circa 6 ton droge stof of 1 ton lange vezels

Van 1 hectare miscanthus komt circa 20 ton droge stof of 9 ton lange vezels

Van 1 hectare hennep komt circa 7,5 ton droge stof of 2 ton lange vezels



Hoe nu verder

Building Balance (activatoren) gaan lead buyer opdrachtgever organiseren, waarbij we naar massa zoeken 
van nieuw / te vervangen (fiets)bruggen die in de regelingen komen zodat marktpartijen die kunnen realiseren 
met hun innovatie

Opzetten IP en contractvorming vervolgens uitvragen aan de markt, waarschijnlijk 2e helft 2025. Dit wordt de 
inschrijvingsfase, partijen schrijven een plan over hoe ze de onderzoeksfase gaan benutten en wat ze 
daarvoor nodig hebben en doorkijk geven naar implementatiefase en welke omvang benodigd is om 
schaalbaarheid te realiseren.



Selectie

Geselecteerde partijen voeren opgestelde plan uit en tonen aan hoe innovatie aan doelstellingen voldoet. 
Tevens schrijven ze een plan voor eventuele implementatiefase.

Geselecteerde partijen voor implementatiefase krijgen daadwerkelijk de objecten te realiseren door de 
geselecteerde opdrachtgevers.



Wat vragen wij? Marktpartijen

• Hoe draagt het initiatief bij aan de NABB doelstellingen?

• Hoe zorgt initiatief ervoor dat Nederlandse teelt bevorderd wordt en verwerkt tot biobased oplossingen in 
de GWW?

• Wat is er nodig om het initiatief schaalbaar te maken?

• Hoe zorg je dat initiatieven marktconform aan te bieden is en hoe draagt IP daaraan bij?

• Welke MKI/CO2 reductie kunt uw initiatief behalen (of ontwikkelpad is er nog)?



Wat bieden wij? Marktpartijen

• Ontwikkelruimte voor initiatief;

• Opdrachtgevers die initiatief willen afnemen

• Eventuele middelen, afhankelijk van noodzaak

• Mogelijk gezamenlijke testruimte voor onderzoeken



Wat vragen wij? Opdrachtgevers

• Inbrengen van objecten voor initiatieven die zich bij selectie kunnen realiseren (incl.budget)

Wat bieden wij? Opdrachtgevers

• Schaalbare innovaties die bijdragen aan de doelstellingen van het NABB

• Reductie van de CO2/MKI uitstoot

• Bijdragen aan circulariteitsdoelstellingen

• Nieuwe oplossingen voor in de GWW



Vragen?
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