
 

                        
  

Verslag tweede Ketenbijeenkomst Twentse Bouwboeren  

Datum: 29 juni 2023 

Wij kijken terug op een bijeenkomst vol energie en passie. Gedurende de zomer gaan we 

in deelgroepen verder werken aan de business cases van de verschillende ketens, zoals 

besproken in de deelsessies. De opbrengst presenteren we tijdens een volgende 

bijeenkomst op 25 september 2023. Dan willen we eveneens een feestelijk 

ondertekenmoment organiseren met een commitmentverklaring. Verschillende partijen in 

de keten committeren zich daarmee aan het ondersteunen van en participeren in de 

opgave van biobased bouwketens. Hiervoor nemen we deze zomer nog contact op met 

deelnemers aan de sessie. Uiteraard kun je hiervoor ook zelf contact leggen met ons. 

Onze contactgegevens vind je op www.twentsebouwboeren.nl. Vooraanmelding voor de 

volgende bijeenkomst kan alvast via; aanmelden 25 september. Wordt vervolgd dus.   

Onderstaand vind je de terugkoppeling van hetgeen in de deelsessies is besproken.  

Deelsessie 1 Plaatmateriaal 

Vanuit de discussie worden de volgende conclusies voor de aanpak getrokken: 

1 Vraag duidelijk krijgen vanuit de bouw en hun toeleveranciers (daken en 

timmerfabrieken) in hoeveelheid platen, specificaties en prijs. Het vervangen 

van beton prefab elementen naar houtskelet of CLT geeft een +/- 2 tot 5 keer 

zo hoge vraag naar plaatmateriaal voor het casco.  Naast de vervanging van 

huidige producten zou er ook naar innovatieve oplossingen kunnen worden 

gekeken.  

2 De industrie opbouw gaat in stappen. Eerst een pilot fabriek, daarna of 

opschaling of productie bij grotere productielocaties. De bouw meenemen in 

de extra kosten van de platen uit de pilot fabriek is nodig en daar zit ook wel 

wat bereidheid en ze ook meenemen in de benefits als er een extra bio 

leverancier bij komt. 

3 De boeren zoeken naar gewassen die multi verwaard kunnen worden waar de 

bouw afzet een van de hogere waardes moet vertegenwoordigen dan de 

veevoer of energiemarkt. 

De hele keten start met een interventie op 1) de vraag liefst in samenwerking met 

potentiële plaat fabrikanten. Vanuit Building Balance wordt al aan twee ketens gewerkt 

(Ecor en Biopanel); wellicht is er iets te bouwen met andere partijen.  

Deelsessie 2 Isolatiewol 

KLANT 

• Zelden biobased vraag van de klant 

• Woningcorporaties vragen ook beperkt biobased uit, veelal pilots, terwijl 

opschaling gewenst is 

• Voor opschaling is een top-down benadering nodig vanwege achterdocht 

projectleiders en focus van projectleiders op snelheid en kosten 

• Veel lopende projecten/contracten zijn moeilijk open te breken 

http://www.twentsebouwboeren.nl/
https://forms.office.com/Pages/ResponsePage.aspx?id=DQSIkWdsW0yxEjajBLZtrQAAAAAAAAAAAAFGIEJX8u9UN1ZXNkdTVVJBMlZVMkUzWTQ1WUJWQ05aVy4u


 

                        
  

  

PRODUCT 

• Hennep isolatiewol: isolatie uit vezel en biomassa uit stengel, fabriek nu in Zuid-

Duitsland 

• Voldoende vraag en aanbod nodig om een fabriek lokaal neer te zetten: ca 

250.000 m3 per jaar benodigde input 

• 30 m3 per woning aan biobased isolatie 

• Belemmering is de traditionele rekenmethode 

• Biobased producten staan nog maar weinig in de NMD en zijn meestal niet 

gecertificeerd 

• CO2 opslag en verrekening meenemen in de berekening 

• Deel van de carboncredits naar de boeren 

• Kennisontwikkeling en kennisdelen over de verschillende aspecten van biobased 

bouwen gewenst in de hele bouwketen op alle niveaus, ook bij bewoners, 

welstand/gemeenten, oa aan de hand van pilots. 

Deelsessie 3 Inblaas isolatie (korte keten) 

Punten in de discussie: 

- Luchtdichte bouw (veelal huidige methode) versus dampdichte bouw (voorkeur bij 

biobased bouwen). 

- Welke gewassen/vezel zijn het beste geschikt voor inblaasisolatie? Graag meer 

kennis van (als grootste nu wordt genoemd miscanthus, hennep en stro); Stro 

grootste kanshebber, is  nu al veel in productie. Liefst vervangt de keten huidige 

toevoegingen door andere biobased (cellulose door stro bijvoorbeeld), zodat er 

geen andere machines hoeven te worden ingekocht. 

- Certificering is een heikel openstaand punt, goed om ‘paar smaken’ biobased 

inblaasisolatie te certificeren. Certificering bij voorkeur op bouwcomponent niveau 

bij nieuwbouw (bv complete wand constructie of dakconstructie). 

- Grote kansen bij nieuwbouw (dan heb je uniformiteit zelf in de hand, omschrijving 

standaardiseren. Het merendeel van de huidige concept woningen zijn niet 

biobased. Er is behoefte aan aanvullende biobased concept woningen. Hiervoor 

met hele keten om tafel en adviesbureau vragen voor nader onderzoek naar 

technische kwalificaties (bv brandveiligheid). 

Deelsessie 4 Strobouw 

In dit overleg zijn de volgende onderdelen behandeld: 

Punt 1  Is het bouwen met stro haalbaar? 

• Technisch is het sowieso haalbaar 

• Voor woningcoöperaties is het nu vaak nog te duur  

• Vraagt om een juiste balans tussen maatschappelijke doelstellingen en kosten 

 



 

                        
  

Punt 2  Welke partijen zijn hiervoor nodig? 

• Gemeentes (randvoorwaarden vanuit welstand werken vaak belemmerend) 

• Boeren die het zorgen voor de aanvoer van stro 

• Aannemers en woningcorporaties  

• Onderwijs (kennis van andere manier van bouwen ontbreekt) 

• Financiële instellingen en verzekeraars 

• Pioniers die aan de slag willen  

• Overheid die mee participeert als risico’s voor de ondernemers te groot worden 

Punt 3 Wat is er voor nodig? 

• Goede certificering van de materialen 

• Samenwerking tussen de verschillende partijen 

• Bevlogenheid 

• Vertrouwen 

• Risico afdekking 

• Voldoende kritische massa aan zowel de aanbod kant als aan de vraagkant 

• Bewustwording in de markt zowel van bedrijven als van de consument 

• Inzicht in de maatschappelijke opgaven voor de diverse partijen 

Punt 4  Wat ontbreekt nog? 

• Investeerders en/of bedrijven die in het verwerkingsproces willen investeren 

• Lange termijn denken 

• Inzicht in de doelen die hiermee worden bereikt (aandeel in de maatschappelijke 

opgaven) 

Punt 5 Waarom in juist in Twente? 

• Duitsland is dichtbij (wordt veel graan verbouwd, is kennis aanwezig en 

interessante afzetmarkt) 

• Het gaat om de lokale samenwerking, dit hoeft niet perse Twente te zijn 

• In Twente hebben zowel de agrarische sector als de bouwsector een forse opgave 

en kunnen ze deel uitmaken van elkaars oplossing. Kans voor verbinding. 

• Biedt kansen voor nieuw agrarisch verdienmodel.  

Algemene opmerking: Zorg voor transparantie en een eerlijke waarde verdeling in de 

keten!  


